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Пожалуйста, вдумчиво и максимально подробно ответьте на приведенные вопросы. Ваши ответы помогут сформировать представление о вас, вашей компании, ваших клиентах, а также собственных предпочтениях и вкусах. 

Используя эту информацию, мы сможем точнее сформулировать задачи, которые ставятся перед разработкой мобильного приложения
Бриф на предоставление услуг по Продвижению в Социальных Сетях
	01


	ИНФОРМАЦИЯ О КОМПАНИИ

	1
	Полное название компании:
	

	2
	Контактные лица:

· Ответственное лицо, которое может отвечать на вопросы:
	

	3
	Контактные телефоны:
	

	4
	Контактный е-mail:
	

	5
	Адрес сайта компании:
	

	6
	Ваша продукция/услуги (укажите продукцию или услуги, которые вы планируете продвигать через соцсети)
	


	02


	SMM-продвижение вашей компании

	1
	Цель продвижения в социальных сетях (ознакомление с новым продуктом, получение контактов, посещаемость сайта)
	

	2
	Бюджет SMM продвижения (Укажите желаемый бюджет на 1 месяц продвижения. Напоминаем, что окончательный бюджет зависит от поставленных задач)
	

	3
	У Вас уже есть представительства в социальных сетях? (Facebook, Twitter, Вконтакте и т.п. Если да, перечислите ссылки на них)
	

	4
	Сопровождается ли продвижение в социальных сетях другими рекламными кампаниями? (если да, укажите, какие каналы используются)
	


	03


	Ваша ЦА (целевая аудитория) и ваши конкуренты

	1
	Укажите географию проживания ваших потребителей (страна, города)
	

	2
	Опишите портрет вашей ЦА: пол, возраст, интересы, семейное положение, заинтересованность вашими продуктами и услугами.
	

	3
	Укажите список ваших основных конкурентов, ссылки на их web-сайты
	


	04


	Дополнительная информация

	1
	Планируете ли Вы самостоятельно предоставлять контент для продвижения или написанием текстов и подбором фото/видео будет заниматься наш специалист?
	

	2
	Будете ли вы проверять материалы, подготовленные для размещения в социальных сетях
	

	3
	Готовы ли Вы выделять дополнительный бюджет на проведение различных акций?  (Под акциями имеются ввиду скидки, розыгрыши призов, раздача дисконтных карт, тестирование вашей продукции сторонними лицами)
	

	4
	Какой результат вы ожидаете получить от продвижения в социальных сетях (например, количество регистраций на сайте, повышение продаж, больше лояльных клиентов, больше комментариев и т.д.)
	


Сохраните данный документ и вышлите его на почту: korf@korf.com.ua - либо передайте при личной встрече. 

Заполненные данные в Брифе являются строго конфиденциальными и передачи 3-м лицам не подлежит. 

